® Regazzi

Der Schweizer Spezialist fir Rollladen h:if -
¥

Mitarbeiter/in Vertriebsaussendienst,
100 %, gesamte Deutschschweiz

Wir suchen zum nichstméglichen Zeitpunkt eine/n Mitarbeiter/in Vertriebsaussendienst
100% fur die gesamte Deutschschweiz, die/der mit technischem Versténdnis, strategi-
schem Denken, Menschenkenntnis und einer |6sungsorientierten Beratung unser Wachstum
vorantreibt.

lhre Aufgaben

Ausbau der bestehenden Kundenbeziehungen
Aufbau neuer loyaler Vertriebspartner/innen
Erschliessung neuer Kundensegmente aus dem
Bereich Architektur und Bauherrschaft

Analyse der Kundenbeddirfnisse und Ableitung
individueller Lésungsstrategien

Erkennen und Ausschépfen von Marktpotenzial
Beobachtung und Analyse der Marktentwicklung
und Ableitung gezielter Massnahmen in Absprache
mit dem Vorgesetzten

Erstellung belastbarer Angebote und Kalkulationen
Planung und Durchfihrung von Kundenbesuchen
Mitarbeit bei Produktprasentationen, Messen und
Verkaufsschulungen

Dokumentation aller Aktivitaten, Angebotsverfol-
gung, Auftragsabwicklung und Ergebniskontrolle
Analyse der Zahlen aus dem Vertrieb und selbstan-
dige Ableitung operativer Massnahmen
Kommunikation mit den Kolleg/inn/en in Vertrieb,
Entwicklung und Kommunikation zur Sicherstel-
lung der optimalen Kundenzufriedenheit

Unsere Anforderungen

Sie verflgen Uber mehrjahrige erfolgreiche Ver-
triebserfahrung, idealerweise in der Sonnenschutz-
branche oder im Bereich Bau und Architektur.
Kontakte zu Planern, Archtektinnen, Bauherren und
anderen Entscheider/inn/en sind von Vorteil.

Sie zeichnen sich durch eine rasche Auffassungsga-
be, technisches Verstandnis, strategisches Denken
und eine hohe Kundenorientierung aus.

Sie Uberzeugen durch Eigeninitiative, Kreativitat
und Begeisterungsfahigkeit und verhalten sich ab-
solut loyal und zuverlassig gegenltber Vorgesetz-
ten und Teammitgliedern.

Sie arbeiten genau, transparent, strukturiert und
eigenstandig.

Sie zeichnen sich durch einen gepflegten Auftritt
und freundlich-professionelle Umgangsformen aus.
Sie beherrschen MS-Office sicher und bringen
idealerweise CRM-Erfahrung mit.

Sie bringen die Kundeninteresse mit den Unter-
nehmenszielen in Einklang.

Ein FUhrerschein wird vorausgesetzt.

Wir bieten: Sie arbeiten in einem renommierten Familienbetrieb mit flachen Hierarchien und einer kleinen aber
innovativen Produktpalette. Es erwartet sie eine abwechslungsreiche und kreative Aufgabe. Die Stelle bietet
ein hohes Mass an Eigenverantwortung und Gestaltungsfreiraum. Sie sind eine wichtige Schnittstelle zwischen
Kund/inn/en und Unternehmen und werden fair und attraktiv vergitet. Auf Wunsch profitieren Sie von Weiter-
bildungen. Den Firmenwagen dirfen Sie selbstverstandlich auch privat nutzen.

Uber uns: Regazzi blickt auf eine langjahrige Expertise im Sonnenschutz zurtick. Mit einer kleinen Palette
ausgezeichneter Produkte, die standig verbessert und um zeitgemasse Features erweitert werden, streben
wir danach, uns als innovative Qualitatsmarke am Markt zu positionieren. Wir produzieren ausschliesslich in
der Schweiz und begleiten Private, Amter und Architektinnen von der Idee bis zur Umsetzung.

Wenn Sie Regazziim Aussendienst vertreten wollen, freuen wir uns auf Ihre vollstandigen Bewerbungs-

unterlagen bis 31.3.2026 unter Angabe |hrer nachstmaoglichen Verfligbarkeit und Ihrer Gehalts-
vorstellungen. Bitte senden Sie ein pdf per Mail an Regazzi SA, Michael Hoseneder, Generaldirektor,

m.hoseneder@regazzi.ch

www.regazzi.ch



